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Resumen y Capacidades 
DTB Associates es una empresa de servicios integrales que ofrece servicios legales, comerciales y de asesoramiento.  Los socios de DTB poseen una vasta experiencia y una excelente trayectoria en la representación de intereses nacionales e internacionales ante diferentes agencias del poder ejecutivo de EE.UU., el Congreso de EE.UU., gobiernos estatales y extranjeros y organizaciones internacionales.  
DTB Associates fue fundada en 2000 por expertos reconocidos internacionalmente en la política agrícola y comercial para brindar asesoramiento estratégico y táctico a productores y exportadores que compiten en el mercado internacional.    

En el 2008, las capacidades de DTB se han visto mejoradas en forma significativa con la incorporación de socios con vasta experiencia en asuntos legislativos, política inmigratoria, asuntos comerciales, política pesquera y relaciones con América Latina.  
Los socios de DTB poseen excelentes relaciones de trabajo con muchos funcionarios de gobiernos extranjeros y de EE.UU. y pueden aportar estos recursos para ayudar a nuestros clientes a resolver problemas inmediatos y a lograr sus objetivos.   
DTB Associates con frecuencia asesora a clientes respecto de una amplia gama de asuntos, incluidos los siguientes:   
· Asuntos ante la Organización Mundial del Comercio y otras organizaciones internacionales de comercio, incluida la ejecución de las normas existentes de comercio y la preparación de negociaciones de comercio multilaterales.  
· Normativa federal y legislación del Congreso sobre temas que incluyen al comercio, agricultura, pesca, inmigración y apropiaciones.    
· Negociación e implementación de acuerdos bilaterales y multilaterales de comercio entre los gobiernos y en el ámbito federal y del congreso. 
· Programas de preferencias arancelarias, tal como la Ley de Asociación Comercial con la Cuenca del Caribe (CBTPA) y la Ley de Promoción Comercial Andina y Erradicación de las Drogas (ATPDEA).     

· Resolución de problemas normativos relacionados con el comercio en áreas tales como la biotecnología, seguridad alimentaria y sanidad vegetal y animal (asuntos sanitarios/fitosanitarios –SPS).    Poseemos un conocimiento profundo y práctico del Acuerdo SPS de la OMC y sobre cómo se puede utilizar para cuestionar con éxito dichas restricciones. 
· Conocimiento de los mercados internacionales, pericia en asuntos de política comercial y muchos años de experiencia en negociaciones de primera línea. 
· Acciones comerciales injustas, incluidas las investigaciones y revisiones administrativas sobre aranceles antidumping y compensatorios.  

· Desarrollo de relaciones estratégicas entre asociaciones de la industria y los gobiernos.   Mediante nuestro trabajo en estos diversos frentes, hemos creado una red de amplio alcance de contactos influyentes dentro del gobierno doméstico y gobiernos extranjeros, organizaciones internacionales, ONG y asociaciones del sector privado.  
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Estructura de los honorarios  

DTB Associates ofrece una flexible estructura de honorarios diseñados para satisfacer las necesidades de varios clientes con necesidades diferentes.   Nuestros honorarios por los servicios ofrecidos pueden cobrarse por hora o como honorarios fijos según las necesidades del cliente y una evaluación acordada mutuamente sobre el tiempo que probablemente se necesitará y la dificultad del trabajo. 
La tarifa básica de facturación por hora de los socios de DTB es $350/hora más los gastos razonables y necesarios en que se hayan incurrido en relación con los proyectos del cliente.   Esta tarifa por hora sirve como punto de partida cuando DTB negocia relaciones a largo plazo con los clientes o contratos de trabajo en proyectos específicos. 
En muchos casos, DTB Associates también ha negociado relaciones de iguala a largo plazo con sus clientes y ofreció tarifas preferenciales en virtud de acuerdos en los que DTB presta servicios regulares todos los meses durante un plazo fijo.  
Asimismo, DTB Associates negocia contratos de honorarios fijos con los clientes según cada proyecto.   Generalmente, DTB ofrece tarifas preferenciales para proyectos determinados que requieren un trabajo intenso durante un periodo de tiempo limitado, pero en los que existe un producto de trabajo claro y definido.  

Los socios de DTB también dan discursos en conferencias o reuniones sobre temas referentes a su ámbito de especialización.   Generalmente, los socios de DTB cobran $1.500 por los discursos o presentaciones en Washington y $3.000 más los gastos razonables por los discursos o presentaciones en otro sitio de Estados Unidos.   Cuando el discurso o la presentación requieran de un tiempo adicional de preparación, o tiempo adicional fuera de Washington, DTB negociará una tarifa adecuada y razonable.   










1700 Pennsylvania Ave., NW, Suite 200
Washington, DC 20006-4707
202-661-7092

www.dtbassociates.com

